
 
 
Leica Geosystems gehört zu Hexagon, einem weltweit führenden Anbieter von Informationstechnologien, dessen 

Lösungen die Produktivität und Qualität in allen raumbezogenen und industriellen Anwendungen steigern.  

Beim Bau der höchsten Gebäude, längsten Brücken und größten Industrieanlagen wird auf die marktführenden 

Vermessungslösungen von Leica Geosystems vertraut. Unsere Mitarbeiter/innen entwickeln, produzieren und 

vertreiben, worauf sich unsere Kunden Tag für Tag auf der ganzen Welt verlassen: Innovation, Präzision, 

Zuverlässigkeit und Effizienz. 

Leica Geosystems ist der weltweit führende Anbieter von Messlösungen für räumliche Informationen. Ein wichtiger 

Bestandteil des Angebotes sind Hard- und Softwarelösungen für den Bereich Laserscanning und Reality Capture. 

Als führendes Unternehmen im Bereich Vermessung suchen wir ab sofort eine/n: 

 

Solution Sales Executive “Reality Capture” DACH (m/w/d) 
 

Standort: Hauptniederlassung München oder Home-Office (Süddeutschland, Österreich) 

Ihr Verantwortungsbereich: 
 

• Hauptaufgabe ist der Vertrieb unserer 
»Reality Capture« Lösungen im B2B-
Umfeld. Diese beinhalten unsere 
marktführenden Laserscanner mit den 
dazugehörigen Softwarelösungen 

• Sie erschließen neue Kundenpotentiale 
in Bereichen wie Architektur/Hochbau, 
Anlagenbau, Facility Management, etc.  

• Sie kooperieren dabei sehr eng mit den 
Sales Teams, Account Managern und 
Vertriebs-Partnern  

• Sie analysieren komplexe Kunden-
Workflows und überzeugen durch 
profunde Kenntnisse unserer »Reality 
Capture« Lösungen  

• Sie übernehmen Verantwortung für 
Angebotserstellung und 
Vertragsverhandlungen 

• Sie eruieren Markt- und 
Kundenanforderungen und stehen dabei 
in engem Austausch mit dem 
Produktmanagement  

Ihr Profil: 
 

• Abgeschlossenes 
ingenieurwissenschaftliches, 
betriebswirtschaftliches Studium oder 
vergleichbar 

• Mindestens 3 Jahre Erfahrung im 
Vertrieb von Soft- und Hardware 
Lösungen, vorzugsweise in den 
Bereichen Laserscanning, CAD oder 
BIM 

• Sehr gute Englischkenntnisse aufgrund 
internationaler Verflechtungen 
unabdingbar 

• Spaß am technischen Vertrieb, gute 
Marktkenntnisse und Technikaffinität 

• Konsequente Zielverfolgung, hohe 
Kundenorientierung und 
unternehmerisches Engagement 

• Gewinnendes Auftreten und 
Durchsetzungsvermögen 

• Reisebereitschaft 

 

 
Wie kann ich mich bewerben? 
 
Sie arbeiten gerne in einem kollegialen Team mit flachen Hierarchien, haben Freude am Umgang mit 

Menschen und bringen eine hohe Motivation mit? Verantwortungsbewusstsein und 

Leistungsbereitschaft sind für Sie eine Selbstverständlichkeit. Wenn Sie Interesse an dieser 

herausfordernden und abwechslungsreichen Position haben, dann freuen wir uns auf Ihre Online 

Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und möglichem Starttermin!  



Erfahren Sie mehr über Leica Geosystems auf https://leica-geosystems.com/de-de/about-us/careers.  

 

https://leica-geosystems.com/de-de/about-us/careers

