
Deine Aufgaben: 
- Betreuung und Beratung der Kunden per Telefon und E-Mail 
- Angebotserstellung und Auslösen von Bestellungen 
- Monitoring laufender Projekte mittels ERP und CRM-Programmen
- Technische Ausarbeitung von Anfragen
- Unterstützung der Außendienstmitarbeiter
- Enge Zusammenarbeit mit der Auftragsvorbereitung und Vertriebsingenieuren 

Deine Anforderungen: 
- Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung sowie Berufserfahrung in einer vergleichbaren
  Position (idealerweise mit technischem oder handwerklichem Background) 
- Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift; Englischkenntnisse von Vorteil 
- Teamplayer mit Hands-on-Mentalität
- Sicherer Umgang mit dem MS Office Paket, MAC-Kenntnisse von Vorteil 
- Erfahrung im Umgang mit CRM Programmen
- Kommunikative, strukturierte und selbstständige Arbeitsweise

Dich erwartet:
- Abwechslungsreiche Aufgaben in einem jungen und internationalen Team 
- Flache Hierarchiestrukturen und ein familiäres Arbeitsklima
- Vielseitige Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten 
- Gesunde Jause und diverse Mitarbeiterveranstaltungen 

 
Dein tatsächliches Gehalt liegt deutlich über dem KV und orientiert sich an deiner beruflichen 
Qualifikation und Erfahrung sowie dem Vorarlberger Arbeitsmarkt. Zum besseren Verständnis 
und zur leichteren Lesbarkeit gilt in diesem Text bei allen personenbezogenen Bezeichnun-
gen die gewählte Form für beide Geschlechter. 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung per E-Mail an: hr@aerocompact.com

Wir besetzen folgende freie Stelle in unserem 
Headquarter in Satteins/Vorarlberg:

Technischer Verkaufsinnendienst (100%) 

Als modernes und innovatives Unternehmen sind wir spezialisiert 
auf die Herstellung von aerodynamischen und qualitativ hoch-
wertigen Unterkonstruktionen für die Photovoltaikbranche. Wir 
betreuen Grosskunden und sind ausschließlich im B2B-Bereich 
tätig. Mit über 50 Mitarbeitern handeln wir international und 
betreiben Vertriebsstandorte in den USA, Indien, Singapur, Gross-
britannien, Benelux sowie im Mittleren Osten. 


