
 

• Technische Ausbildung (z. B. Mechatronik, 
Maschinenbau, Zerspanungstechnik, od. dgl.) 

• Nachweisbare Erfolge seit mind. 3 Jahren 
im technischen Verkauf   

• Sie vertreiben Investitionsgüter und individuelle 
Produktlösungen  -  kein Katalogverkauf 

• Reisebereitschaft innerhalb von West-Österreich 

• Sie haben Biss, eine hohe Abschlussquote und 
kämpfen für den Kunden 

• Sie sprechen gutes Englisch und verwenden laufend 
Office-Programme (v.a. xls, ppt) 

• Hands-on Mentalität und gewinnender 
Kommunikationsstil 

 IHR NEUER JOB. IHRE VORTEILE. 

IHR PROFIL. 

VERTRIEBSPROFI MASCHINENBAU 
(m/w/x) 

UNIQUE CONNEXXXION ist Ihr Partner, wenn es um Ihre 

berufliche Zukunft geht.  

 

Unser Kunde ist ein innovativer Player im Bereich der 

Messtechnik. Für das Vertriebsgebiet Westösterreich 

(Vorarlberg, Tirol, Salzburg) suchen wir einen technischen 

Vertriebsprofi (m/w/x) mit Schwerpunkt Mechatronik, 

Maschinenbau. 

(M/W/X) GEBIETSLEITUNG WEST-Ö 
VOLLZEIT 

• Attraktive Sozialleistungen, sowie modernes, 
technisches Equipment (Auto, Laptop, iPad, Handy) 

• High-tech-Produkte 

• Langfristiger Arbeitsplatz mit Gestaltungsspielraum 

• Motiviertes und freundliches Team in einem 
innovativen Umfeld 

• Umfassende Einschulung 

• Ab EUR 60.000,- mit klarer Bereitschaft zur 
Überzahlung (je nach Qualifikation und Erfahrung) zzgl. 
attraktiver Provision 

Bewerben Sie sich bevorzugt über den Button „Jetzt Bewerben“ 
(oder via jobs@uniqueconnexxxion.at - Ref. UC2905). 
Bei Fragen rufen Sie uns einfach an: Tel. 01/522 15 13-0. 
Ihre UNIQUE CONNEXXXION. 

Wir halten uns strikt an die Datenschutzgrundverordnung. Ihre 
Unterlagen werden vertraulich behandelt. 

 

• Aufbau neuer und Weiterentwicklung bestehender 
Kundenbeziehungen 

• Verantwortung für die Erreichung der Umsatzziele 

• Steigerung von Cross- und Upselling 

• Technische Beratung über Längenmesstechnik 

• Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien 

• Laufende Optimierung der Servicequalität 

• Enge Zusammenarbeit mit Servicetechnik und Sales 
Support 

• Sie vertreten das Unternehmen bei div. Events 
(Messen, etc..) 

 


