
Mit innovativen und intelligenten Systemen in der Förder-, Profil- und Lineartechnik begeistern wir die Automo-
bilindustrie gleich wie unsere Kunden aus dem Maschinenbau, der Automatisierungstechnik und vielen weiteren 
Branchen. Als familiengeführtes Unternehmen agieren wir international von mehreren Standorten aus. Wir ver-
stärken unser Vertriebsteam und bieten motivierten Nachwuchs-Verkaufstalenten eine einzigartige vertriebliche 
Karrierechance.

Junior Sales Engineer | Trainee m/w
Förder-, Profil- und Lineartechnik
Ein ca. 2-jähriges, vielseitiges Ausbildungsprogramm: Als Junior Sales Engineer lernen Sie bei uns am Standort in 
Dornbirn sowohl das technische als auch das vertriebliche Handwerkszeug und übernehmen nach Abschluss der 
Ausbildung nahtlos eine Aufgabe im Vertrieb. Ihr Vertriebsgebiet orientiert sich an Ihrem gewünschten Wohnort.

Das Programm umfasst drei Bereiche:
•  Einschulung und Einarbeitung in der Montage: Hier lernen Sie unsere Produkte, deren Einsatzmöglichkeiten und 

das Team kennen.
•  Technische Projektierung: Realisierung der Projekte in direkter Zusammenarbeit mit unseren Kunden und dem 

Vertrieb. Erstellung von Konstruktionszeichnungen und Ausarbeitung von Angeboten. Sie sammeln Erfahrung 
in der Kundenbetreuung und begleiten zeitweise unsere Sales Engineers zu Kundengesprächen vor Ort.

•  Schwerpunkt Vertrieb: Unter dem Motto „Training on the job“ lernen Sie Schritt für Schritt die Vertriebsprozesse 
kennen und begleiten unsere Sales Engineers zu Kunden. Parallel dazu erhalten Sie ein umfassendes Verkaufs-
training.

Ihr Profil und Ihre Fähigkeiten:
• Abgeschlossene technische Ausbildung (z.B. FH, Uni, HTL, Lehre etc.) 
• CAD-Kenntnisse und sicherer Umgang mit Office-Programmen
• Affinität zu Vertrieb und Technik
• Freude am Umgang mit Menschen
• Gute Kommunikationsfähigkeiten und sicheres Auftreten
• Hohe Lernbereitschaft, Einsatzfreude und Teamfähigkeit
• Bereitschaft für einen Umzug nach Vorarlberg für die Zeit der Ausbildung

Was wir Ihnen bieten:
•  Weiterentwicklung Ihrer fachlichen und persönlichen Fähigkeiten durch ein kompetentes und unterstützendes 

Team
•  Spannende und abwechslungsreiche Position in einem wachsenden und international agierenden Unternehmen 

mit einer attraktiven Produktpalette
• Vielfältige und fortlaufende Trainings und Coachings
•  Langfristige Festanstellung mit eigenem Vertriebsgebiet, welches sich an Ihrem gewünschten Wohnort orientiert

Sie haben das Ziel, sich als Vertriebspersönlichkeit zu entfalten und Kunden jeden Tag mit Robotunits-Pro-
dukten zu begeistern? Dann überzeugen Sie uns mit Ihrer aussagekräftigen Bewerbung von Ihrem Verkaufstalent.  
Wir freuen uns!

Robotunits GmbH, Herr Tobias Becker, Dr. Walter Zumtobel Str. 2, A-6850 Dornbirn, T +43 5572 22000 100
E-Mail: bewerbung@robotunits.com, www.robotunits.com

Gesetzlich verpflichtender Hinweis: Die tatsächliche Entlohnung der ausgeschriebenen Stelle liegt über dem KV 
und orientiert sich an Ihrer Qualifikation und Erfahrung.

Ein Unternehmen der Heron Gruppe

EIN SYSTEM

ALLE DISZIPLINEN


